Teamleden: Mike Veenendaal, Jarno Deutekom en Samuël Van der Wensch
Stap 2: Spannend Ondernemen  Lean Canvas

	0. Kernwaarden:


	1. Probleem: 
· co2 uitstoot
· benzine en diesel raakt op
· elektrische auto’s kunnen niet heel ver rijden tot dat de accu leeg is.

 

 















	2. Oplossing: Elektrische auto die je een keer moet opladen en daarna volledig op eigen ‘opgewekte’ energie rijdt.






	3. Product of Dienst: Een elektrische auto die volledig zijn eigen stroom genereerd dus je hoeft de auto maar een keer op te laden, en te rijden.

	
	4. Kernactiviteit:
`het ontwerpen van een elektrische auto die compleet zijn eigen stroom genereerd

	

	5. Kosten:

50.000 euro per auto




	6. Opbrengsten:

100.000 euro per auto
[bookmark: _GoBack]50.000 winst/ product




Toelichting: vul onderdelen 1 en 2 van dit Spannend Ondernemen Canvas in met behulp van de resultaten van de brainstorm over jullie business idee. 
0. Kernwaarden: waar wij als bedrijf voor staan en waar we voor gaan! 
1. Probleem: het belangrijkste probleem waar jullie een oplossing voor hebben bedacht
2. Oplossing: welke (vernieuwende) oplossing is dit?

Vervolgens gaan jullie in teamverband aan de slag met de volgende onderdelen:
3. Product of Dienst: welke ‘waarde’ leveren jullie voor de klant? Waarom zijn mensen bereid jullie geld te geven voor het product of de dienst die jullie aanbieden?
4. Kernactiviteit: wat is de belangrijkste activiteit die jullie doen als bedrijf?
5. Kosten: welke kosten moet je allemaal maken om het product/dienst te kunnen maken, bezorgen etc.?
6. Opbrengsten: wat levert dit allemaal op? Hoeveel omzet maakt jullie bedrijf?

Kijk online naar de toelichting: http://dreamstorm.nl/modules/spannend-ondernemen2018/
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